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哆啦男装百万爆款唤醒项目执行背景：
经历了长期的和商家共同合作的努力，男装的ODR成功的开始了有效的降低过程。但不幸的是有许
多曾经的小伙伴在这个过程中不幸被淘汰，跟随他们一起消失的是曾经有着辉煌业绩的爆款产品。
为了唤醒这些爆款产品，也为了让更多的商家有一个快速的成长的方向。
所以我们开启了哆啦男装爆款唤醒。

参与条件：
1 店铺ODR<3（对新商家很友好，对努力的商家也很友善哦！）

参与方式：
1 同款上新
2 填写自己的最低供货价（要记住是最低的供货价哦）

中标奖励：
1 将获得爆款启动流量4000

2 推广广告一条
3 本款产品站内全部公域流量
也就是说只要你中标了你就会得到该款的全部流量



中标条件：
1 ODR低于3 （商家和商品ODR同时满足条件）
2 同款同质量产品最低价（所以项目采取暗标的形式，最低价吃所有）

其他款式不参与，参与款式仅限于直播中公布的款式产品。
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元素开款流量分

配新入口



元素开款的流量入口：
大类目CATEGORY-NEW IN 入口

全部流量
MEN主会场制定单独流量入口

全部流量
各级子类目NEW IN 入口

部分流量



玫瑰系列 健身系列 麻系列 格子系列 野兽系列 性感系列 总计 单条纹系列 太空系列 足球系列 阿语系列 商务蓝系列 动漫系列
趣味食物系

列
热门IP系列

动销率 21.1% 15.2% 14.6% 14.6% 11.8% 10.0% 9.6% 9.4% 8.8% 8.2% 7.2% 6.3% 6.0% 4.2% 1.4%
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爆款训练营阶段性结果：
有效提升了店铺的上新动销率



爆款训练营新流量支持：
每周会从店铺元素系列上新中选出800-1000款产品，进行梯
度流量灌溉。（所以不要来瞎上了，不是你上了也没用）
一级流量1000，转化低于1%淘汰
二级流量2000，转化低于1%淘汰
三级流量3000，转化低于1%淘汰
四级流量4000。
出单后，滚动到推广产品的选品池前列，更大的概率被广告
推广~
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黑五备货流量支

持



备货=库存吗？



备货=

无质检下架+流量扶持+不可同款竞价+营销活动
+推广支持

=最低库存风险
（甚至无风险）



商家：那我所有货都可以备货吗？
不可以的，只有销售稳定上升的爆款产品才可以参加。

商家：那我备货了卖不出去怎么办？
商品置顶，流量给足，同款优先。

商家：那我想多备一点儿，可以吗？
如果你比较懒，可以一次备足，如果你比较勤奋，你可
以少量多次（备货量是由男装运营提供）

如果你想不因缺货罚款，稳赢本次黑五，一定要争取备
货机会
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店铺运营自检逻

辑





店铺流量

商品流量

推广活动流量





产品关联度高可以有效地避免进店客流的流失
长期不动销的商品会占用你的流量
推广并不能拯救你的生意
拯救你生意的只能是
你自己
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ODR降低复习
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质检标准



https://bbs.fordeal.cn/viewtopic.php?f=44&t=23

因为涉及到的品类不同标准不同，所以请大家直播后认
真的阅读BBS中的规则，希望大家可以打印一份出来，
每次发货前按照这个标准检查一遍自己发出的货品
上架前，也请按照这个标准匹配一下尺码

https://bbs.fordeal.cn/viewtopic.php?f=44&t=23

