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2019年10月

流量分布

主会场

• 流量占比60%
• 预估商品流量+20倍

首页+分会场

• 流量占比30%
• 预估商品流量+10倍

站内其他

• 流量占比10%
• 预估商品流量+3-5倍

• 主会场：站外引流预算1亿，承接活动主会场，流量占比60%

• 首页+分会场：流量占比30%

• 站内其他：流量占比10%



商家折扣7.5折起，

平台一比一让利！！！

预估流量增加20倍：

站内+站外所有流量加持

主会场+首页单品位，

数量少，全站最好的流量位！

S级流量位



商家折扣7.5折起，

平台让利！

预估流量增加15-20倍

全站置顶！

A级流量位



A级和S级应该怎么选择？
• 报名位置在同一链接下！直接报名即可。平台会按照商

品销量分配位置。

• 历史数据表示，单品可为店铺引流40%+，一定要用热卖

品去提报最好的位置，给最低的折扣！

• 商家7.5折起，平台会一比一让利！

http://marketing.fordeal.cn/detail?activityId=74o&tab_name=detail&applyId=7fy

http://marketing.fordeal.cn/detail?activityId=74o&tab_name=detail&applyId=7fy


商家折扣8折起，

平台让利！

预估流量增加10倍

单个商品位+周末活动商品

B级流量位

周末活动位
+

平日Top3



商家折扣8.5折起

预估流量增加3-5倍：

数量多，多提报！

各部分瀑布流

C级流量位



B级和C级应该怎么选择？
• 报名位置在同一链接下！直接报名即可。平台会按照商

品销量分配位置。

• 数量较多，建议多多报名。

• 平台让利，优先折扣大的商品！全场活动商品8折起

http://marketing.fordeal.cn/detail?activityId=74o&tab_name=detail&applyId=7g0

http://marketing.fordeal.cn/detail?activityId=74o&tab_name=detail&applyId=7g0


店铺其他商品要不要设置折扣？

• 热卖品会为店铺引流，可占店铺流量40%+

• 其他非活动位商品，建议商家在后台设置折扣！

• 折扣商品都会打标，营造店铺氛围，销售中尾部商品


