
活动主题：斋月活动

活动时间： 4.08—5.10

招商时间：3月22日开始

Fordeal 斋月活动宣导



活动主题：Ramadan Kareem

活动时间：4.08—5.10  共33天

用户感知：斋月就要买，给自己、给家人、给朋友

活动背景：斋月是穆斯林的重要宗教节日，也是属于电商的狂欢。斋月主要分为两个阶段，斋月前，人们

添置物品为斋月做准备，开斋节前，会添置衣物等为开斋节准备

*2020年4月23进入斋月，5月23开斋

背景介绍



A D D Y O U R T I T L E H E R E

Distance to

notify

背景介绍

在斋月里，每天东方刚刚开始发亮至日落期间，除了患病者、旅行者、乳婴、孕妇、哺乳妇、产妇、
正在行经的妇女以及作战的士兵外，成年的穆斯林必须严格把斋，不吃不喝，不吸烟、不行房事等。
直到太阳落山，人们才进餐，随后或消遣娱乐，或走亲访友。
而斋月期间，用户对购物的需求则更全方位，对从居家装饰到宅家消遣，从个人装扮到老人孩子穿搭
均需购买！！！

欢天喜地如同过年，购物高峰随之爆发。单量和销售额都可以带
来非常明显的增长！！！

全站流量预计翻1-3倍，整体销量预计翻1-3倍！



上半年最高推广预算

全面覆盖Snapchat/Google/Facebook/TikTok/Instagram/ twitter等海外主流社媒，日均曝光5000w+

全平台优惠券券覆盖中东第一优惠券网站，精准转化

1000w+网红曝光，强势种草

站外活动投入



千万级流量扶持

✓ 个性化推荐商品，实现商品+消费者的精准匹配

✓ 爆款低折商品顶级流量全方位支持（首页、主会场、分会场、热搜词、推送等），流量预计增长3-10倍！

✓ 只要品够好，折扣够低，站外流量就是你的！！！

站内活动投入



✓ 0元购、闪购、9.99、19.99、一口价、 各大类目大牌秒杀

✓ 平台让利+商家让利，用户感知1+1>2，更高转化，更多销量！

✓ 只要品够好，折扣够低，平台补贴也是你的！！！

站内活动投入

大额平台补贴



活动节奏



主会场：全类目可报名，平台重点补贴
选全平台爆款

0元购：全类目可报名，平台补贴，选全平台爆款
mage deals及9.9：全类目可报名，平台重点补贴

类目会场：类目重点补贴，选类目爆款
商家上活动几率大，只要够爆！只要折扣够低！

主会场示例
整合9大类目
平台重点补贴

活动页面



1、一口价：首页商品以一口价形式呈现，集中给用户传递优惠感知

2、限时秒杀：各类目精选大牌/高价值商品1元秒杀，为商家/其它商品引流

3、正常折扣：平台重点补贴热销款和潜力款，助力销量翻倍

*以上促销玩法贯穿全程，力度在上升期（4.14—4.24）加大，在高峰期（4.24—5.10）最大释放，

请商家提前规划好让利节奏，紧跟平台大促，斋月大卖！！！

活动机制



活动商品的要求有哪些？

1. 爆款！每个类目对于爆款的标准不一样，请各位商家拿出最热卖的商品提报！

2. 低折！斋月期间，除了商品本身足够吸引用户之外，价格是制胜的关键！所以，请各位商家务

必打出全年最低的折扣！高于平时的折扣是无法选入活动的！

3. 库存足！

为了保证活动期间平台商品的正常售卖和用户的购物体验，有如下规则：

近30天商品评分≥1（满足近30天商品评价数≥10）

近30天店铺评分≥1（满足近30天店铺评价数≥50）

近30天商品&店铺异常率<5%

希望商家备好库存、做好质检、按时发货！



上了活动我的商品会在哪里展示？

1. APP首页&主会场

2. APP内开机闪屏、首页banner、主会场入口、消息推送、消息中心、搜索热词、站外各大社交媒体的推

广等都会引流到主会场预计进入到活动页面的人数预计每天达40-80万；

开屏 banner 主会场 类目入口 首页搜索词



上了活动我的商品会在哪里展示？

2. 各个类目页&类目分会场

斋月期间，首页会放置各个类目的分会场入口和二级类目入口。



上了活动我的商品会在哪里展示？

3. 常规模块：0元购、Mega deals、9.99SAR低价专区



除上活动专区之外，我还能获得哪些？

1. 打促销标：活动商品的商品图上都会打斋月活动标签，让大促的氛围更加浓厚

2. 平台补贴：爆款商品愿意打低折，平台也会补贴相应的折扣，让爆款更低价

3. 引流活动：除了为活动商品带去更多的流量外，同时也可以为您的店铺和店铺内其他商品引去更多

的流量。其中较为主推的引流活动为秒杀及0元购。



活动报名流程

1. 登录fordeal商家管理后台

（链接： http://marketing.fordeal.cn） ，进入“营销中心”

http://marketing.fordeal.cn/


活动报名流程

2. 选择所属的类目活动



活动报名流程

3. 选择自己对应类目的子活动，点击“立即报名”



活动报名流程

4.  选择要参加活动的商品，点 “立即报名”(暂无法批量勾选商品，需一个个选品并填写活动信息）



活动报名流程

5. 填写活动折扣、商品库存信息，并保存操作（如没有出现库存选项，可以不填）



活动报名流程

6. 选好商品并保存后，可切回对应活动场次，查看审核进度（审核未通过，可根据回复内容，修改

相应折扣等信息重新提报）



1. 报名的活动商品请勿抬高价格之后再打折，如发现有类似的情况，将无法入选本次活动，并且

将冻结该商品接下来1个月参与活动的资格（包括mega deals、0元购、9.99）

2. 报名的活动商品请务必保证所填库存真实，并且活动期间请按时发货

3. 所有提报的商品必须满足商品评分/店铺商品评价分以及异常率标准（具体可咨询类目）

活动报名须知



总结

商家们备好货，打好折

跟我们一起冲击疫情下的销量高潮！！！大卖！！！



联系我们

女装类目群：867157610

鞋子类目群：867243370

美妆类目群：867252473

配饰类目群：698455546

男装类目群：795897674

家居类目群：830898580

箱包类目群：866951360

母婴类目群：813768497

3C类目群：805733688

活动群1：929121587

活动群2：867432248


